
MÓDULO 1 · ESTACIÓN DESCUBRE · EVIDENCIA 1 

Plan personal de aprendizaje 

 

Por qué importa para tu negocio 

Es el punto de partida. Sin saber dónde estás y a dónde quieres llegar, no hay forma de medir si el programa te 

sirvió. Este documento es también el acuerdo contigo mismo sobre qué producto y qué canal vas a trabajar durante 

las diez semanas. 

Cómo lo haces 

1.​ Describe en tres líneas cómo vendes hoy. 

2.​ Escribe tres objetivos concretos para los próximos 90 días. 

3.​ Define con qué número vas a medir cada objetivo. 

4.​ Elige el producto o servicio con el que vas a trabajar durante el programa. Uno solo. 

5.​ Elige tu canal principal y explica en una línea por qué lo elegiste. 

Cómo se escribe un objetivo que sirve 

No sirve Sí sirve 

«Quiero vender más por internet» 

 
¿Más que qué? ¿Cuánto es más? ¿Para cuándo? Dentro 

de tres meses no vas a poder decir si lo lograste. 

«Llegar a 15 pedidos al mes por WhatsApp antes del 30 

de noviembre» 

 
Tiene un número, tiene un canal y tiene una fecha. 

Puedes saber cada semana si vas bien o mal. 

 

La fórmula: qué quieres lograr + cuánto + para cuándo. 

Dónde y cómo se entrega 

Dónde En el formulario en línea. Encuentras el enlace dentro del módulo, en «Tu 

entregable de la semana». Se responde desde el celular en pocos minutos. 

Cuándo Antes de la sesión PREPÁRATE, en el día de tu cohorte. 

Si se te complica Llámanos o escríbenos y lo registramos contigo. La herramienta no puede ser 

la razón por la que no te certificas. 

 

Con esto se revisa tu entrega 

Tres criterios. Si los cumples, tu entrega queda aprobada. Si falta alguno, te decimos cuál y tienes cinco días para 

corregirlo; no tienes que rehacer todo. 

☐​ Tres objetivos, cada uno con un número asociado y con horizonte a 90 días. 

☐​ Un producto o servicio específico elegido, uno solo. 
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☐​ Tu canal principal elegido. 

No hay criterios ocultos. 

Estos tres son exactamente los mismos que aparecen en la presentación de la sesión y en el formulario de 

entrega. 

Esta ficha no se diligencia ni se envía. 

Es un documento de consulta: te dice qué se te pide y con qué criterios se revisa. Tu entregable se hace en el 

formulario en línea cuyo enlace está en el módulo. 
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